
La gestione del credito è oggi una leva strategica per proteggere la solidità � nanziaria e sostenere 
la crescita aziendale. In un contesto economico caratterizzato da margini più stretti, tempi di incas-
so variabili e rischi crescenti, imprese e professionisti hanno bisogno di partner capaci di tutelare 
il valore generato ogni giorno. 
Dall’analisi preventiva dell’a�  dabilità dei clienti alla gestione puntuale delle scadenze, � no al re-
cupero stragiudiziale e legale, i servizi evoluti di Credit Management permettono di trasformare 
l’area critica in vantaggio competitivo. E�  cienza, competenza e tecnologie dedicate consentono 
di ridurre l’esposizione, migliorare la liquidità e liberare risorse per investimenti e sviluppo. Un 
presidio essenziale per chi vuole crescere con sicurezza e continuità.

GESTIONE DEL CREDITO
Imprese e Professionisti a tutela del valore

Il mercato italiano dei crediti NPL e 
UTP sta vivendo una profonda e rapi-
da trasformazione. 
La capacità di elaborare grandi volu-
mi di dati con velocità, precisione e 
scalabilità è diventata decisiva per la 
redditività degli operatori. DATAVIZ
ha saputo interpretare con largo anti-
cipo queste esigenze, con una crescita 
superiore al 2000% negli ultimi 5 anni 
che l’ha portata ai vertici nel settore 
del credito. DATAVIZ ha sviluppato 
una piattaforma evoluta che garan-
tisce rapidità, scalabilità e completa 
customizzazione: i clienti processano 
centinaia di migliaia di posizioni in 
tempi ridottissimi, con output calibrati 
sulle proprie esigenze.
La piattaforma si basa su un catalogo 
di oltre 300 servizi e sul forte impe-
gno verso innovazione e compliance. 
Opera in piena conformità con GDPR, 
ISO9001 e ISO27001, o� rendo standard 

istituzionali senza rinunciare alla � essi-
bilità. 
Oggi DATAVIZ investe nello sviluppo di 

nuove tecnologie basate sull’Intelli-
genza Arti� ciale. La nuova piattaforma 
ordini, sistemi di augmented score e 
modelli predittivi rappresentano il 
prossimo passo per portare l’e�  cienza 
operativa a un livello superiore.
In questo percorso nasce l’Osserva-
torio del Credito, uno strumento 
di intelligence che monitora costan-
temente le dinamiche del settore e 
fornisce ai player una visione chiara 
e aggiornata su portafogli UTP, NPL e 
NPE. Questo modello industriale sarà 
al centro della partecipazione di DA-
TAVIZ come sponsor alla Napoli NPL 
Conference di domani 15 maggio e 
protagonista nella Private Room della 
Credit Week di Milano (10-11 giugno). 
Un’occasione per scoprire come l’u-
nione tra esecuzione concreta e intel-

ligenza data-driven stia ride� nendo il 
credit management in Italia.
https://dataviz.credit/

L’Innovazione data-driven che scala il 
Mercato del Credito: la Rivoluzione di DATAVIZ

Nella gestione del credito, l’accesso ai 
capitali e l’attrattività verso investitori 
quali� cati dipendono dalla solidità dei 
modelli organizzativi e di governance. 
In contesti caratterizzati da operazioni 
complesse e strutture � nanziarie artico-
late, i presidi di controllo sono un prere-
quisito essenziale per la sostenibilità del 
business. 
La gestione di portafogli NPL e UTP e 
operazioni di � nanza strutturata richie-
dono un governo integrato degli aspetti 
legali, regolamentari e operativi. 
In SOREC il presidio legale e di com-

pliance accompagna l’intero ciclo delle 
operazioni, garantendo coerenza tra 
assetti contrattuali, processi decisio-
nali e � ussi informativi verso investi-
tori e partner industriali. 
Una compliance e�  cace è un fattore 
abilitante: rende il modello di business 
leggibile, riduce asimmetrie informative 
e ra� orza la � ducia degli stakeholder. 
Tale chiarezza consente di attrarre capi-
tali consapevoli e costruire relazioni di 
lungo periodo, in cui il controllo sostie-
ne l’a�  dabilità operativa. La qualità dei 
presidi di controllo diviene elemento 

chiave per trasformare la gestione del 
credito in una piattaforma stabile e at-
trattiva per gli investimenti. 

www.sorec.it

SOREC rafforza Gestione NPL e 
Finanza Strutturata con Governance integrata

INFORMAZIONE PROMOZIONALE


